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O futuro da industria 4.0
presente na Frompet

Empresa, localizada em Suape, comega a colher os frutos do investimento que fez em tecnologia

océ ji pensou sair de
wma fabrica, apagar as
Tuzes ¢ os robds conti-
nuarem trabalhando sem & ne-
cessidade de um ser humano
sequer por perto? Parece cena
de filme, mas € algo que jd

Com menos de um ano em
Suape - apds investir RS 90 mi-
Ihies na nova fébrica-, a From-
pet tomou a decisdo de ingres-
sar na era digital. Isso em se-
tembro de 2016, apds Luigi Ge-
ronimi, presidente do Val-
group, que comanda a empre-
sa, conbecer os robds ¢ a tec-
nologia durante uma feira do
setor na Europa. Depois, seis
integrantes da equipe da From-
pet passaram der dias na td-
lia em um intercimbio de

aprendizado. para capacitacao,

treinamento e, inclusive, rea-
daptagio cultural 20s novos
procedimentos. Em fevereiro
de 2017, a Frompet se inseriu
no rol, ainda bastante restrito
no pais, das companhias den-
tro do conceito indistria 4.0.

“Hd um ano exatamente pas-
Samos 3 ter uma operagio
100% automatizada. Até onde
eu saiba, em fiibricas em con-
versdo da resina pet virgem
em forma de pet, aqui na Amé
rica do Sul, ndo conhego ne-
nhtima nesse conceito. Sei que
existe uma

todo o trabatho de coleta de
produto, transporte e armane-
zamento até o cliente retirar
o pedido. Segundo Maria Bo-
telho, diretora comercial e de
sustentabilidade, houve um
ganho de 80% a 90% em efi-
ciéncia apds o novo modelo.
“Asutormocdo trouxe eficién-
cia absoluta e, mais do que is-
50, elimina o erro. Niio hd co-
mo ter falha humana de expe-
dir algo errado, porque a car-
ga foi separada tudo via siste-
i, Isso quem ganha também
€ o cliente,

no Japio, ltd-
lia, Reino
Unido e Ale-
manha. Esse
pioneirismo
da Frompet

que recebe,
de forma pro-
gramada e
dentro dos
padrbes que
solicitou, o

nos possibili-

ta estar mais préximos da in-
duistria 407, afirma Marcelo
Guerra, hoje executivo e dire-
torfCEO da empresa, que, em
2008, a vendeu para o grupo
Valgroup.

seu pedido de

forma mais ripida’, destaca

Guerra. Hoje, 2 Frompet tem
251 clientes ativos,

A automagio ndo exclui a

necessidade de mio de obra,

dores. "As pessoas sdo indis-
pensdveis para o processo. Vo-
cfvai teruma dupla checagem
na drea comercial, uma tercei-
ra na expedicio ¢ uma quar-
ta no momento de se colocar
acarga nocaminhio, além do

faturamento, no momento da
emiuiodamnﬁnl.m

qual separa os produtos inclu-
sive por cor e retirando os re-
siduos e qualquer outro tipo
de material. No final, parte

DPempresas
Bectte el teira Z30000W

Apds passar por um dos 14 injetores, & méguina faz a
preparagdo do produto, moldando 2 embalagem, 8, emum
espago de tempo calculado automaticaments, o rodd a coleta

Dopobdl abmec:do' o robd encaminha a produgdo para
uma esteira. A capacidade nominal da fabrica 4 produzir 180
milhdes de pré-formas PET por mis

i

Asmmﬂosﬂauwbdmmomdnmm
automética e recebem o (itimo lacre para chegar aos clentes
- hoje 251 atives. O faturamento cresceu em 8% em 2017

Ao sair da esteira, uwmpsmmmwm
robds e, neste momento, $30 armazenadas no estogue &
ficam & espera do cliente para retird-la
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Encontrando dinheiro na lata do lixo

Se o futuro jd € o presente
na Frompet, o passado da com-
panhia foi construido gracas
i obstinacdo do empresdrio
Marcelo Guerra, hoje executi-
vo & direton/CED da empresa,

TOU 0 que ia fazer”.

A capa de uma revista da
Associagio Brasileira de Con-
cessiondrios da Mercedes-
Bens (Assobens), de julho de
2000, que estampava o titu-
lo Lata de lixo da dinheiro, foi
a mola propulsora. Buscou,
através de uma amiga, mais
informagdes sobre esse setor
¢ ela conseguiu com que o
empresdrio pudesse visitar
uma fdbrica desse segmento
no Rio de Janeiro,

Ao voltar para o Recife, o
entusiasmo, 20s poucos, foi

dade ao ver que, para cada ti-

po de material, jd havia no
minimo uma empresa forte
A frente. Mas tinha uma ex-
cegio: as garrafas PET. Foien-
130 que aproveitou a oportu-
nidade no mercado para se
inserir. “Comegamos as com-
pras das sucatas de garrafas
pet a partir de setembro de
2001", O voo solo durou até
quando vendeu a empresa,
em outubro de 2008, para a
Valgroup.

Quase dez anos depois, 0 ho-
e CEO da Frompet mostra com
orgutho cada ponto da fibri-
ca 100% automatizada. Falan-
te ¢ entusiasmado com o que

ajudou a construir, Guerra fi-
ca por alguns segundos em si-
1éncio, reflexivo, entre os pas-
508 que sdo dados em meio s
médquinas, pata responder so-
bre a satisfagéo de quem criou
aempresa ki atrds ¢ hoje a apre-
sentava daquela forma. Foi o
momento de passar na memd-
ria o filme do passado até o
presente de sua vida e ressal-
tarem suas palavras que, dian-
te de todos 0s progndsticos, a
grande maioria negativos, ele

A Frompet adquiriu oito robds. Eles tim autonomia para
trabalhar 24 horas por dia & carrégam sozinho suas bateras,
Possuem sensor de presenga. o que evita acidentes.

Emum local anexo & filsica, que possul 22 mil Y, hd um
espago destinado 2o recebimendo das garratas PET que s30
coletadss @ passam por LM NOvo processo de reciciagem
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